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Рассматриваются условия, факторы развития и меры государственного стимулирования рынка 
агропродовольственного краудфандинга в России. Потенциал такой формы финансирования 
обусловлен экспансией цифровой экономики, что заключается в трансформации экономического 
поведения населения и активном проникновении цифровых технологий на финансовый рынок. 
Предлагается принять ряд мер на государственном уровне для популяризации агропродовольственного 
краудфандинга и роста активности его участников. Стимулирующие меры могут быть ориентированы 
на поддержку предпринимательских инициатив в агросекторе, поддержку проектов в целях 
импортозамещения и устойчивого развития. 
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The conditions, factors of development and measures of state stimulation of the agri-food crowdfunding 
market in Russia are considered. The potential of this form of financing is due to the expansion of the digital 
economy, which consists in the transformation of the economic behavior of the population and the active 
penetration of digital technologies into the financial market. It is proposed to take a number of measures at 
the state level to promote agri-food crowdfunding and increase the activity of its participants. Stimulating 
measures can be focused on supporting entrepreneurial initiatives in the agricultural sector, supporting 
projects for import substitution and sustainable development.

Достижение баланса интереса за-
емщиков и инвесторов всегда являлось 
задачей финансового рынка. Цифровая 
экономика дает новые возможности для 
их взаимодействия, минуя традицион-
ных финансовых посредников. Совер-
шение сделок в онлайн среде становится 
привычной практикой как для предпри-
нимателей, генерирующих новые биз-
нес-идеи, так и для инвесторов, готовых 
вкладывать средства в привлекательные 
проекты. В этих условиях возникают но-
вые формы финансирования проектов, 
основанные на дистанционном взаи-
модействии посредством специальных 
цифровых платформ. 

С учетом эпидемиологических и гео-
политических рисков в экономике воз-
растает значение сельского хозяйства 
и смежных сфер деятельности, составля-

ющих продовольственную систему. Дан-
ное направление деятельности с одной 
стороны требует перманентного притока 
финансовых ресурсов, с другой, – высту-
пает базой для формирования челове-
ческого капитала, развития экспортной 
деятельности и повышения качества 
жизни населения. Спрос на продукцию 
аграрного сектора в мире постоянно 
возрастает с учетом роста численности 
населения, природных и эпидемиоло-
гических катаклизмов. Этим обуслав-
ливается перспективность расширения 
производства и внедрения новых техно-
логий в агропродовольственной сфере, 
что дает основания для повышения рен-
табельность данного бизнеса в будущем. 

В связи с этим становится важным 
изучение вопросов развития альтерна-
тивных форм финансирования агропро-
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довольственных проектов, отвечающих 
запросам цифровой экономики и учиты-
вающих интересы государства, бизнеса 
и населения. Одной из таких форм фи-
нансирования является краудфандинг, 
что определило направленность насто-
ящего исследования. 

Цель исследования – анализ меж-
дународного опыта и отечественной 
практики использования краудфандин-
га для финансирования агропродоволь-
ственных проектов; выявление факторов 
и особенностей развития агропродо-
вольственного краудфандинга в России.

Материал и методы исследования 
были определены исходя из цели иссле-
дования. В частности, обобщены резуль-
таты исследований вопросов развития 
краудфандинга в различных странах, 
проанализированы статистические дан-
ные о мировом и отечественном рынках 
агропродовольственного краудфандин-
га. Использованы данные Федеральной 
налоговой службы России и Банка Рос-
сии с целью оценки инвестиционной 
привлекательности агросектора и анали-
за инвестиционного поведения россиян. 
Систематизированы результаты иссле-
дований отечественных и зарубежных 
ученых, отражающие специфику раз-
вития краудфандинга для обоснования 
факторов развития и разработки мер го-
сударственного стимулирования новых 
форм финансирования агропродоволь-
ственных проектов. 

Результаты исследования и их 
обсуждение

Рост мировых цен на продоволь-
ствие, вызванный дефицитом пищевых 
продуктов в связи с природно-клима-
тическими, демографическими, эпиде-
миологическими факторами, обусловил 
повышение инвестиционной привле-
кательности агропродовольственного 
сектора. 

Основное финансирование во мно-
гих агроориентированных странах обе-
спечивает государство в форме грантов, 
субсидий, льготных ставок по креди-
там и лизингу. Компенсационные вы-
платы и страховое возмещение тоже 
в большинстве случаев осуществляются 
за счет государства. Анализ консолиди-
рованного бюджета РФ показал, что еже-
годно бюджетные расходы на сельское 

хозяйство составляют с 2019 г. более 
400 млрд рублей (2019 г. – 434,9 млрд. 
руб; 2020 г. – 419,1 млрд. руб; в 2021 г. – 
474,5 млрд. руб.) [4]. При этом уровень 
рентабельности в сельском хозяйстве 
значительно превышает среднее значе-
ние по экономике (табл.1). 

Таблица 1
Уровень рентабельности проданных 

товаров, работ услуг, в процентах
Сфера деятельности 2019 2020 2021

Растениеводство и жи-
вотноводство, охота и 

предоставление соответ-
ствующих услуг

14,8 20,8 25,3

Рыболовство и рыбоводство 62,7 52,2 67,8
В целом по экономике 11,4 9,9 14,5

Источник: составлено автором 
по данным ФНС России [6]. 

Несмотря на то, что высокий уро-
вень доходности агробизнеса сопряжен 
со значительными рисками, инвестици-
онная привлекательность агросектора 
растет, в том числе повышается интерес 
частных инвесторов к данной отрасли. 
Объясняется это не только динамикой 
цен и ростом спроса на продовольствие 
во всем мире, но и повышением финан-
совой грамотности населения, появле-
нием новых форм и видов инвестици-
онных инструментов. При этом целью 
инвестирования может быть не только 
получение дохода, но и обеспечение 
собственных потребностей в качествен-
ных продуктах питания, что обусловле-
но сменой приоритетов в пищевом по-
ведении населения. Если ранее особое 
внимание уделялось новым продуктам, 
в том числе искусственного происхожде-
ния, то в настоящее время ценится орга-
ническая пища и здоровое питание. 

По мнению экономистов, земля и агро-
продовольственный сектор будут самыми 
популярными объектами инвестирова-
ния в будущем [14]. При этом зачастую 
агропредприниматели имеют проблемы 
в привлечении инвестиций под опреде-
ленные проекты. Сложности в финанси-
ровании могут возникнуть на всех этапах 
реализации агропродовольственных ин-
вестиционных проектов, но в основном 
барьеры в финансировании возникают 
на начальной стадии проекта. 
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Таблица 2
Характеристика различных форм финансирования проектов 

Форма  
финансирования Характеристика

Банковское  
кредитование

предполагает возвратность средств; в большей степени зависит от ретроспективных 
результатов деятельности, чем от будущих результатов; зачастую сопровождается за-
логом; высокая стоимость по сравнению с другими вариантами; выплата процентов 
не зависит от результатов деятельности; возможны сложности получения кредитных 
ресурсов для стартапов, микро– и малых предприятий и снижение рентабельности 

за счет более высоких процентов; стоимость заранее установлена, определяется 
процентной ставкой по кредиту и прочими расходами, сопровождающими сделку 

(оценка и страхование залога и пр.)

Облигационные 
займы

предполагает возвратность средств; требует дополнительных расходов по размеще-
нию займов; не требует залога; предлагает финансирование крупных проектов; не 
гарантирует привлечение капитала в связи с волатильностью спроса на облигации; 
имеются сложности для размещения облигаций на финансовом рынке для малых 

компаний; стоимость заранее установлена, определяется купонной доходностью и 
прочими расходами, сопровождающими сделку (регистрация, допуск на биржу и пр.)

Акционерное  
финансирование

не предполагает возвратность средств; предполагает раздел собственности между 
акционерами; не требует залога; предлагает финансирование крупных проектов; 
стоимость заранее не установлена и выплата дивидендов возможна при высокой 

рентабельности деятельности; значительные расходы по оформлению, регистрации, 
допуску и размещению акций на рынке; возможны риски скупки акций и захвата 

бизнеса

Финансовая аренда 
(лизинг)

право собственности на актив у арендодателя, а арендатор платит предусмотренные 
договором платежи; позволяет бизнесу получить право владения активом без оплаты 
затрат на его приобретение; целесообразно использовать при быстрых изменениях 

объема используемых из года в год активов; минимизирует транзакционные из-
держки в условиях превышения срока службы актива его предполагаемой полез-
ности; имеется риск потери актива, так как собственность на него не закреплена; 

ограничены возможности использования в качестве залога для привлечения кредита; 
возможно использование только при потребности в предлагаемых в аренду активах; 

покрывает не все потребности в финансировании за счет специфики арендуемых 
активов; стоимость заранее установлена, не зависит от результатов деятельности 

Венчурное  
финансирование

предполагает финансирование и консультирование молодых инновационных старта-
пов; основная цель инвестора – максимизировать финансовую отдачу за счет выхода 

из инвестиций посредством продажи или первичного публичного предложения; 
стоимость определяется дивидендами инвестору при достижении рентабельности 

бизнеса и платой ему за консультации и перманентный мониторинг управления

Кооперативное  
финансирование

финансирование за счет объединения ресурсов членов кооператива; доступно только 
для членов кооператива; ресурсы финансирования ограничены; финансирование 

носит возвратный характер; стоимость и возврат средств не зависит от результатов 
деятельности; необходимость оформления членства в кооперативе; ограничение 

самостоятельности по направлению деятельности кооператива; подходит не для всех 
агропродовольственных проектов 

Коммерческое  
кредитование

предполагает финансирование на всей цепочки добавленной стоимости со стороны 
различных контрагентов; способствует улучшению доступа к услугам внутри цепоч-

ки; повышает зависимость контрагентов (поставщиков, покупателей и др.); имеет 
индивидуальные условия; стоимость определяется условиями договора и выражается 
в установленных санкциях; ограничены возможности по привлечению финансирова-

ния на начальном этапе реализации проекта

Займы физических 
лиц (дружеские, 
семейные и т.п.)

могут использоваться как дополнительный источник; для финансирования неболь-
ших проектов; риски неформального воздействия на бизнес; стоимость зависит от 
различных факторов; симбиоз деловых и семейных отношений может служить как 

драйвером, так и фактором риска для бизнеса; более лояльные условия по сравнению 
с банковским кредитованием

Краудфандинг

объединение ресурсов неограниченного числа лиц посредством цифровой платфор-
мы; подходит для проектов различной сферы, целевой направленности и масштабов; 
отсутствуют посредники в движении денежных средств; предполагает оплату услуг 
краудфандинговой платформы; стоимость зависит от рентабельности проекта; суще-

ствуют риски, так как отсутствует надзор за деятельностью участников; возможно 
в формах краудлендинга (стоимость определяется процентом от вложенной суммы 
и сумма возвращается – долговое финансирование) и краудинвестинга (стоимость 

определяется долей в капитале проекта – долевое финансирование)

Примечание: составлено автором
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Рассмотрим различные варианты фи-
нансирования агропродовольственных 
проектов (табл. 2).

Все эти формы финансирования вос-
требованы на различных этапах реали-
зации проектов и развития бизнеса. При 
этом в условиях цифровой экономики ак-
тивно развиваются дистанционные фор-
мы финансирования. Цифровая эконо-
мика – это экономика, которая основана 
на развитии и использовании цифровых 
технологий, обеспечивающих фундамен-
тальные экономические и социальные 
преобразования. В качестве конечной 
цели цифровой экономики рассматрива-
ется экономический рост, обусловленный 
повышением эффективности экономиче-
ской деятельности за счет роста произво-
дительности труда и рыночной конкурен-
ции, сокращения издержек, повышения 
качества продуктов и услуг, обеспечения 
инклюзивности, снижения бедности и со-
циального неравенства населения. Драй-
вером развития цифровой экономики счи-
тается финансовый сектор [2].

Стоит отметить, что важнейшим ис-
точником инвестиций в любой эконо-
мике выступают сбережения населения. 
И если ранее основным вариантом пер-
сональных накоплений были банковские 
вклады, то в последние годы наблюдает-
ся значительная активность населения 
по использованию альтернативных вари-
антов вложения средств. Соответственно 
снижается роль финансовых посредников 
в финансировании различных проектов. 
Развитие цифровой среды и расширение 
экономики совместного потребления от-
крывает новые горизонты для P2P– инве-
стировании, что возможно благодаря кра-
уфандинговым цифровым платформам. 

Краудфандинг, по сравнению с дру-
гими, считается новой формой привле-
чения капитала, связанной с проникно-
вением цифровых технологий на фи-
нансовый рынок и социальную среду. 
Появление данного термина зафиксиро-
вано одновременно с появлением тер-
мина «краудсорсинг» в начале 2000-х 
годов [7]. Хотя известны более ранние 
фактические случаи в истории, когда 
применялся подобный механизм ак-
кумулирования средств «толпы» для 
финансирования различных проектов: 
строительства церкви, финансирования 
культурно-развлекательных мероприя-

тий и др. Термин «краудфандинг» проис-
ходит от более известного термина «кра-
удсорсинг», который описывает процесс 
передачи задач на аутсорсинг большому, 
часто анонимному количеству людей, 
«толпе людей» (в современных усло-
виях  – Интернет-сообществу), опира-
ясь на их активы, ресурсы, знания или 
опыт. В случае краудфандинга цель  – 
получить денежные средства от «толпы 
людей» из Интернет-сообщества. Таким 
образом, краудфандинг представляет 
собой форму финансирования проек-
та путем сбора небольших сумм денег 
от большого числа людей, как правило, 
через Интернет посредством специаль-
ной цифровой платформы. Платформа 
представляет собой площадку, на кото-
рой заемщики (фаундеры) размещают 
информацию о своих проектах, требу-
ющих финансирования, а инвестор (бэ-
кер) выбирает оптимальный для себя 
проект и вкладывает в его реализацию 
собственные средства. 

Лидерами по объемам рынка кра-
удфандинга считаются Китай, Япония, 
Южная Корея и США. А самой крупной 
краудфандинговой платформой явля-
ется Kickstarter, она объединяет более 
12 миллионов человек, которые успеш-
но поддерживают более 120 тыс. про-
ектов с объемом финансирования около 
3 млрд долларов США [5]. Можно пред-
положить, что в будущем в условиях 
цифровой экспансии рынок краудфан-
динга будет стремительно расширяться. 

Одним из факторов развития крауд-
фандинга является формирование но-
вых поведенческих паттернов населения 
в цифровом мире. Дети с рождения ста-
новятся пользователями компьютеров, 
сматфонов и планшетов и не представ-
ляют свою жизнь без игр, социальных 
сетей, маркетплейсов и других онлайн-
сервисов. В условиях цифровизации эко-
номическое поведение населения харак-
теризуется следующими особенностями:

– отсутствие пространствен-
но-временной привязки в цифровом 
пространстве; 

– пространственная неопределен-
ность и децентрализация трудовой де-
ятельности во времени и пространстве;

– экспансия виртуального рынка, 
виртуального производства и потребле-
ния, виртуальной занятости.
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Рост экономической активности 
представителей поколения Z закрепит 
тождество цифрового мира над аналого-
вым. Поэтому новое поколение инвесто-
ров будет предпочитать совершать сдел-
ки и выбирать инвестиционные проекты 
онлайн. 

В настоящее время большинство 
проектов, представленных и реали-
зованных на краудфандинговых плат-
формах связаны со сферой развлече-
ния (музыкальные, игровые, творче-
ские проекты) и сферой технологий 
(цифровые и информационные раз-
работки). Вместе с тем краудфандинг 
для финансирования сельского хозяй-
ства и продовольственной системы 
имеет большой потенциал, так как 
дает новые возможности для запуска 
инновационных процессов в агробиз-
несе, способствует созданию надеж-
ных цепочек поставок продуктов пи-
тания и повышения продовольствен-
ной устойчивости. 

Перспективность краудфандинга как 
формы финансирования агропродоволь-
ственных проектов обусловлена следую-
щими факторами: 

– в современных условиях развива-
ется экономика совместного пользова-
ния, что привлекательно и востребовано 
для молодого поколения, представители 
которого составляют основной потен-
циал для инвестиционной активности; 
формой вознаграждения при краудфан-
динге может быть не только денежный, 
но и натуральный эквивалент вложенной 
суммы (продукция, выпускаемая в ре-
зультате реализации проекта);

– агропродовольственные проекты 
направлены на удовлетворение базовых 
потребностей человека (потребностей 
в питании); учитывая, что рост числен-
ности мирового населения ускоряет-
ся, возможны проблемы с дефицитом 
продовольствия, что повышает инве-
стиционную привлекательность подоб-
ных проектов;

– агропродовольственные проекты 
могут приносить не только коммерче-
ский эффект, но и способствовать: сба-
лансированному и пространственному 
развитию удаленных территорий; до-
стижению целей устойчивого развития 
и обеспечению экологической безопас-
ности; цифровой трансформации сель-

ского хозяйства и товаропроводящей це-
почки; эко-потреблению, производству 
органических продуктов питания и др.;

– социальный эффект краудфинан-
сирования агропродовольственных 
проектов заключается в формировании 
социальной ответственности и инве-
стиционной активности всех категорий 
населения, начиная с детского возраста 
(цифровой формат презентации идеи 
и выбора проекта дает возможность для 
реализации собственных идей и под-
держки проектов третьих лиц; форми-
рует инвестиционный опыт для ребенка 
путем поддержки проекта по выращива-
нию фруктовых деревьев или домашних 
животных и др.);

– краудфандинговая платформа мо-
жет интегрировать с социальными сетя-
ми, что дает возможности для общения 
участников, укрепления доверия, сни-
жения рисков и формирует социальный 
капитал финансирования сферы агро-
продовольственного сектора, который 
создаст эффект масштаба при рекламе 
продукции. 

Мировой опыт насчитывает множе-
ство примеров реализации агропродо-
вольственных проектов посредством 
краудфандинга. Известен французский 
стартап MiiMOSA, который обеспечи-
вает связь между инициаторами проек-
та и инвесторами (частными лицами), 
которые перечисляют средства в под-
держку проектов и получают компен-
сацию в натуральном виде (продукты, 
обед или ужин, или посещение фермы 
на выходные). Платформа Blue Bees 
финансирует экологически чистые 
проекты в агропродовольственной от-
расли (особенно проекты органическо-
го земледелия), в том числе за рубежом. 
VizEat  – это платформа для обмена 
едой (также известная как food surfing). 
Она занимается соединением туристов 
и владельцев хозяйств, которые хотят 
пригласить их в гости на обед в свой 
дом. Сайт берет комиссию с цены, уста-
новленной для пользователя. VizEat 
присутствует в более чем 60 стра-
нах. Другие платформы, основанные 
на том же принципе – VoulezVousDiner 
и BonAppetour во Франции, а также 
Feastly и Bookalokal на международном 
уровне. Обмен пищевыми продуктами 
также осуществляется через платфор-
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мы для бартерного обмена фруктами, 
овощами, рыбой, мясом, яйцами, гри-
бами, семенами, растениями, медом, 
макаронами и специями. В Северной 
Америке есть много примеров, таких 
как La Food Swap в Лос-Анджелесе 
и Chicago Food Swap. В рамках La Food 
Swap сообщество организует различ-
ные «мероприятия», во время которых 
его участники, которые ранее зареги-
стрировались на платформе, обмени-
вают произведенные домашним хозяй-
ством продукты [3, 8].

В Китае существует более деся-
ти краудфандинговых платформ с на-
правленностью на сельскохозяйствен-
ную продукцию и технологии  [12, 
13]. Их можно разделить на два типа. 
Первый  – групповые покупки на ос-
нове предварительного заказа. В этом 
случае инвесторы получают возмож-
ность приобрести сельскохозяйствен-
ную продукцию, произведенную фер-
мерскими хозяйствами, информация 
о которой размещена на платформах 
(местные аграрные продукты, здоро-
вые, эко-продукты и др.), инвестировав 
средства в выбранный продукт. Второй 
тип  – индивидуальное производство. 
Цель платформ этого типа  – собрать 
средства для создания сельскохозяй-
ственной фермы или увеличения мас-
штабов производства. Взамен инвесто-
ры могут получить право аренды фер-
мы или владение некоторыми целевы-
ми аграрными продуктами (например, 
фруктовыми деревьями, сельскохозяй-
ственными животными) в определен-
ные сроки. Инвесторы также могут по-
сетить фермы, чтобы участвовать или 
наблюдать за процессом выращивания 
растений или разведения животных. 

Различные краудфандинговые 
платформы агрофинансиования суще-
ствуют в Индии. Например, Farmup: 
IsanIndin  – краудфандинговая плат-
форма для продвижения органиче-
ского земледелия. Крупнейшая крауд-
фандинговая платформа Индии Milaar 
создана для сбора средств фермерам 
на различные проекты и помощь в чрез-
вычайных ситуациях. В 2015 году ре-
ализована масштабная краудфандин-
говая кампания под названием «Seed 
The Rise» для обеспечения благосо-
стояния фермеров и реализации ими 

новых проектов  [18]. Аналогичные 
проекты создаются в Африке. Напри-
мер, Farmcrowdy – первая в Нигерии 
цифровая сельскохозяйственная плат-
форма, которая расширяет возможно-
сти в привлечении финансирования 
для фермеров [9]. 

Во многих странах к преимуще-
ствам краудфандинга относят его со-
ответствие принципам исламских фи-
нансов [17]. В исламских государствах 
краудфандинг может принести огром-
ную пользу сельскохозяйственному 
сектору и фермерам, если он интегри-
рован с вакфом, что позволяет малои-
мущим фермерам удовлетворять свои 
потребности и участвовать в экономи-
ческом развитии своей страны [10]. 

В европейских странах активную 
поддержку государство оказывает кра-
удфандинговым инициативам по смяг-
чению последствий выбросов парни-
ковых газов на фермах, смягчению 
последствий изменения климата и, 
в целом, агропродовольственным про-
ектам, ориентированным на устойчи-
вое развитие (бережное производство, 
ответственное потребление, экологи-
ческая безопасность, углеродная ней-
тральность и др.) [15, 19]. 

В России специализированные 
платформы агропродовольственного 
финансирования в настоящее время 
отсутствуют. Всего по итогам 1 квар-
тала 2022 г. в нашей стране зарегистри-
ровано 59 организаций  – операторов 
инвестиционных платформ  [1]. При 
этом крупнейшие российские крауд-
фандинговые платформы (Boomstarter 
и Planeta.ru) отсутствуют в реестре. 
Динамика основных показателей раз-
вития краудфандинга в России пред-
ставлена в таблице 3.

Несмотря на отрицательную дина-
мику квартальных показателей в нача-
ле 2022 г., сравнение с началом 2021 г. 
свидетельствует о значительном при-
росте как объема привлеченных 
средств (с 1 кв. 2021 г. по 1 кв. 2022 г. 
прирост более 104%), так и активных 
инвесторов (с 1 кв. 2021 г. по 1 кв. 
2022 г. прирост более 128%). Это под-
тверждает, что российский рынок кра-
удфандинга находится на стадии ста-
новления и имеет все возможности для 
активного роста в будущем.
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Таблица 3
Динамика показателей рынка краудфандинга в России

Показатель
Абсолютные значения Поквартальный темп прироста

1 кв. 
2021 

2 кв. 
2021 

3 кв. 
2021 

4 кв. 
2021 

1 кв. 
2022

1-2 кв. 
2021 

2-3 кв. 
2021 

3-4 кв. 
2021 

4 кв. 
2021 – 1 
кв. 2022 

Объем привле-
ченных средств, 

млрд. руб
1,64 2,24 4,11 5,77 3,35 37% 83% 40% -42%

Активные заем-
щики, в т.ч. 743 1011 1003 1135 1025 36% -1% 13% -10%

ЮЛ 537 678 679 729 555 26% 0% 7% -24%
ИП 206 333 324 406 470 62% -3% 25% 16%

Активные инве-
сторы, в т.ч.: 6490 8554 11220 14193 14117 32% 31% 26% -1%

ФЛ 6089 8059 10612 13531 13559 32% 32% 28% 0%
ЮЛ 401 495 608 662 558 23% 23% 9% -16%

Примечание: составлено автором по данным Банка России [1].

Учитывая, что рынок краудфандинга 
в России только зарождается, финанси-
рование специализированных агропродо-
вольственных проектов занимает малую 
долю в структуре краудфинансирования. 
Так на платформе Boomstarter за период 
2014-2021 гг реализовано 15 проектов 
продовольственной направленности  [5, 
11]. Анализ проектов платформы Planeta.
ru показал более активное финансиро-
вание проектов, в том числе в сфере 
сельского хозяйства и продовольствия. 
В группе проектов «Еда», включающей 
и агропроекты, насчитывается 60 проек-
тов, которые направлены на производство 
и реализацию продовольственного сырья 
и продуктов питания [16].

Выводы 
Для расширения возможностей кра-

удфандинга с целью привлечения инве-
стиций для финансирования агропродо-
вольственных проектов предлагаются 
следующие меры:

– создание специализированной оте-
чественной агропродовольственной кра-
удфандинговой платформы с активной 

социальной рекламой для привлечения, 
как заемщиков, так и инвесторов;

– введение налоговых льгот для кра-
удинвесторов и других участников агро-
продовольственного краудфандинга;

– организация консультацион-
ной и информационной поддержки 
в этой сфере.

Участие государства будет иметь 
не только финансовый эффект, но и по-
высит доверие участников краудфандин-
га. Стимулирующие меры могут быть 
ориентированы на поддержку предпри-
нимательских инициатив в агросекторе, 
поддержку проектов в целях импортоза-
мещения и устойчивого развития. Кроме 
того, за счет краудфандинга можно сни-
зить некоторые острые проблемы в агро-
промышленном комплексе, связанные 
с поставкой продукции конечному по-
требителю, сократить отток населения 
из сельской местности, вызванный тя-
желым физическим трудом, характер-
ным для данной деятельности, а также 
решить другие имеющиеся проблемы, 
такие как обеспечение жильем, работой, 
социальными услугами и отдыхом.
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